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KARRIERECLUB MOERS

EIN GESPRACH UBER FINANZIELLE
MOGLICHKEITEN IM NETWORK-MARKETING

WaN:, Vielen Dank, dass Sie sich Zeit fiir uns nehmen, Unsere Neugier
hat uns dazu veranfasst, einen Termin mit ihnen zu vereinbaren. Wos
durfen wir unter der Bezeichnung Karriereclub verstehen?”

KCM: .Meine Frau Britta und ich sind seit Januar 2012, Marketing-
partner eines groflen MNetworkmarketng-Handelsunternehmen,
welches auch selbst sehr innovative Produkte Made in Germany
produziert. Der Karriereclub Moers, baut in Zusammenarbeit mit
weiteren Partnern, ein internationales Konsumentennetzwerk auf
und kann so der Firma in Gber 30 Lindern weltweit Umsize
vermitteln,”

Wal:, Wie miissen wir das verstehen?™

KCM: ,Im Grunde besteht unsere Aufgabe und die unserer Ge-
schiiftspartner darin, die Einkaufskarte des Unternehmens weiter
zu empfehlen. Jeder der dann im Besitz dieser Karte ist, kann
direkt im Unternehmen, ab Werk, zu GroBhandelspreisen, seine
Produkte bestellen. Keine Mindestabnahme! Jeder Geschiftspart-
ner hat die gleichen Einkaufskonditionen und Maglichkeiten, mit
uns Geld zu verdienen,”

WaN:,,Was sind das fiir Produkte, welchen Nutzen hat derVerbraucher?!
KCM: ,,Momentan verfiigt unser Partnerunternehmen LR Health
& Beauty iiber ein Produktportfolio mit rund 1000 Produkten
des allciglichen Bedarfs, Verbrauchsgliter aus dem Bereich Ge-
sundheit und Schénheit. Machbestellungen daher wahrscheinlich!
Unserem Unternehmen vertrauen keine geringeren Stars wie
beispielsweise Bruce Willis, Markus Schenkenberg, oder Heidi
Klum ihre Produktentwicklungen an. LR ist der groBte Eau de
Parfum Hersteller Europas!”

WaN:, Kundenkarten haben auch andere Einzelhandler!

KCM: ,.Das ist richtig, aber wir umgehen mit der Einkaufskarte
den Einzelhindler und bestellen direke ab deutschen Hersteller,
Ubrigens nur eine Autostunde entfernt. Darf ich Sie mal zu einer
Firmenbesichrigung einladen?! Bekommen Sie bei ihrem Einzel-
handler auch 30% Sofortrabatt auf den Katlogpreis?*
WaN:,,Nun ja, eher nicht, aber auf die Firmenbesichtigung komme ich
vielleicht nochmal zuriick!™

KCM: . Sehen Sie und da fingt unser Geschift an. Nehmen wir
einen Designduft, 50ml Eau de Parfum, den bekommen Sie bei
uns mit der Einkaufskarte fiir 17,80 Euro, Katalogpreis 24,95 Euro.
Bis hierhin versteht unser Geschaft jeder! Der Gewinn liegt zwi-
schen Einkauf und Verkauf, bekannt aus dem Einzelhandel, Bis hier
klassischer Direktvertrieb.”

WaN: ,Da muss man aber eine Menge Pro-
dukte an den Mann oder die Frau bringen um
ein ansehnliches Einkommen zu erzielen!”
KCM: ,.Da gebe ich ihnen Recht und da-
her gibt es bei LR die Moglichkeit mit Hilfe
des LR Bonus, aus dem Einkommen, ein
Auskommen zu machen!Der Slogan der
LR ist nicht umsonst” MORE QUALITY
FOR YOU LIFE". LR ist namlich ein auf
Metworkmarketing spezialisiertes Unter-
nehmen und zahlt daher Bonus auf wver-
mittelte Umsitze, immer vom ersten bis
zum letzten eines Abrechnungsmonates.
Vermittelte Umsitze sind selbststindig ge-
tatigte Einkaufe des von mir vermittelten
Einkaufkarteninhabers. Bis zu 21% Bonus
in der ersten Karriereswfe! Spiter weit-
aus mehr!™

WaN: ,Wo kommt dieser Bonus her?"

KCM: .Erinnern Sie sich noch an das Bei-
spiel mit dem Designduft fur 17,80 Euro
Einkaufspreis bei LR! Unser Unternehmen,
wie librigens auch alle anderen produzie-
renden Unternehmen der Duftbranche,
bendtigen zur Produktion eines qualitativ
hochwertigen 50ml Duftes, inklusive nett
designten Flacons und Umverpackung,
nicht mehr als 10,00 Euro. Gewinn bereits
einkalkuliert. Den Rest verschlingt die
Vermarkwung und einen weiteren groflen
Anteil haben Grofi- und Einzelhandel. Ver-
marktung und den Einzelhindler verkor-
pert bei uns aber der Metworkpartner.
Somit ist dieser gemif} dem einzigartigen
LR Marketingplan mit bis zu 100% an den
verbleibenden 7,80 Euro beteiligt.”

WaN: Hort sich gut an.”

KCM: ,Das ist richtig, aber es kommt
noch besser, Als Karriereclub Moers bie-
ten wir falls erwiinscht, die Moglichkeit
zur Einrichtung eines eigenen E-Shop, mit
LR Produkten. Dieser ist mit dem Unter-
nehmen verkniipft. Bestellungen die von
auflen dariber eingehen, erkennt LR als
ihren Umsatz und verschicke die Produk-
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te fiir Sie an ihren Kunden. Selbst mit der
Rechnungsstellung brauchen Sie sich nicht
befassen, dass erledigt LR fiir Sie und der
Bonus, inklusive Handelsspanne kommt
immer plinkdlich auf ihr Konto."

WaN: ,Das ist jo ein villig usgereifies Ge-
schéfismodell ahnlich eines Franchisebetrie-
bes, wie z.B. McDonalds."

KCM: . .Guter Vergleich, allerdings benoti-
gen Sie um in ein bewdhrtes Franchisemo-
dell einsteigen zu kénnen, meist &-stellige
Investitionsbetrige.”

WaNN:,,Wie sicht es bei ihnen ous?

KCM: Morweg muss ich ihnen noch ver-
sichern, dass LR seit 30 Jahren erfolgreich
am Markt platziert ist und sich als Ser
viceunternehmen sieht, welches fiir seine
Partner arbeiter. Mit LR haben sich schon
gine Menge Menschen, jeglicher Her-
kunft, unabhingig von Bildung oder Alter,
eine finanzielle Unabhangigkeit aufgebaut.
Mactiirlich unterstiitzen wir unser stetig
wachsendes Team im Karriereclub Moers,
sobald es die Unterstiitzung abruft, Erfolg
ist fm LR Geschiift freiwillig, man wird zu
niches verpflichtet. Bei uns wird keiner al-
lein gelassen!™

WaN: ,, Was verstehen Sie unter finanzieller
Unabhdangigkeit?™

KCM: , Finanzielle Unabhingigkeit ist fir
mich erreicht, wenn Monat fir Menat,
fiir bereits geleistete Arbeit, genug pas-
sives Geld eingeht, fur welches ich nicht
mehr arbeiten muss und dadurch meine
laufenden Kosten beglichen werden. Selbst
im Ruhestand dirfte das in Zukunft nur
den allerwenigsten gelingen, ohne Zusatz-
ginkommen, den heutigen Lebensstandart
halten zu kénnen.”

WaN:, Was muss ihr zukiinftiger Geschifts-
partner denn nun an finanziellen Mitteln
aufbringen, um mit ihnen zusemmen arbei-
ten zu dirfen?

KCM: ,Erst einmal muss er bereit sein,
sich auf diese Chance einzulassen und ver-
stehen, dass er mit uns und LR sein Leben
positiv verindern kann! Ein wenig Hun-
ger auf Erfolg kann sicherlich auch nicht
schaden und er sollte in unser wirklich
fantastisches Team passen. Um das fest-
zustellen, sollte man sich kennen lernen.
‘Wenn es bis hierher von beiden Seiten
passt, empfehle ich ihm die Investition
in eine Erstausstattung, sagen wir 10 -15

ub Moers

Produkte, die kann er sich bei LR unter
unserer Kundennummer bestellen und ist
damit sofort Bonus berechtigt. Inklusive ist
dann seine Vertriebslizenz-Einkaufskarte
und natiirlich wenn gewiinscht, der bereits
erwahnte E-Shop. Schon kann es los ge-
hen! Business fir unter 200,00 Euro und
das einmalig, ohne weitere Verpflichtungen
oder Mitgliedschaften.”

WaN: ,.Das hért man nicht alle Tage! Sind
das hier in der Einfahrt Firmenwagen?"

KCM: ,Ja, ganz richtig. Ab einer monat-
lichen Umsatzvermittlung von 2000,00
Eurc in Gruppe sind sie bereits berech-
tigt. sich einen Firmenwagen zu bestellen.
Zuzahlung pro Monat 55,00 Euro. Spater
fahren Sie dann komplett kostenfrei, Sagen
ihnen Audi oder Mercedes als Firmenwa-
gen zul*

WaN: .Um einen stobilen Umsatz von
2000,00 Eurp im Monat oufzubauen, wie
viel Zeit bendtige ich daftir?"

KCM: ,Wenn Sie 5 Stunden in der Woche,
2 Monate lang mit uns, der Erfahrung aus
mittlerweile 21 Jahren Selbststandigkeit, in-
tensiv zusammenarbeiten, ist dieses erste
Ziel spitestens im driteen Monat erreiche!”
Wal:, Welchen Rat geben Sie Interessenten?
KCM:,, Als erstes einmal etwas grundsitz-
liches, arbeiten Sie nicht an den Triumen
ihres Arbeitgebers, sondern verwirklichen
Sie IHRE ! Zweitens, zégern Sie nicht, ru-
fen Sie uns an. Sie haben aufler einer hal-
ben Stunde ihrer Zeit, nichts zu verlieren!™
WaN:, Vielen Dank fir das offene und ehrli-
che Gesprdch und weiterhin viel Erfolg.”
KCM: . Vielen Dank."

www.karriereclubmoers.de
E-Shop unter: www.tm-lifestyle.de

02841/885529 oder 0172/2131039
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